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Picard Angst 
Unsere Anlagelösungen auf einen Blick
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Unser Angebot

Picard Angst ist ein unabhängiger Schweizer Finanz-
dienstleister. Seit 2003 bieten wir institutionellen An-
legern einen umfassenden Service im Bereich struktu-
rierter Produkte. Mit unserem ESG Competence Center 
bieten wir nachhaltige Anlagen an und verstehen uns als 
Sparringspartner, der mit Ihnen eine auf Ihre Bedürfnisse 
zugeschnittene ESG-Strategie erarbeitet. 

Wir entwickeln und verwalten ebenfalls eigene Invest-
mentfonds und übernehmen individuelle Vermögensver-
waltungs-Mandate. 

An zwei Standorten setzen sich 40 topqualifizierte Mitar-
beitende täglich auf drei verschiedenen Märkten für den 
Erfolg der Anlagen unserer Kunden ein. Picard Angst un-
tersteht der Aufsicht der Eidgenössischen Finanzmarkt-
aufsicht FINMA.

Traditionelle Werte. 
Schweizer Stärken. 
Nachhaltige Zukunft. 

Diese Werte begleiten Picard Angst seit über 20 Jahren.

Picard Angst
Traditionelle Werte. Schweizer Stärken. Nachhaltige Zukunft. Themen 

4.5 Mia.
AuM CHF

40
Mitarbeitende

Seit
2003

Schweiz 
Deutschland

Dubai

Unabhängigkeit, Fachkompetenz und Innovation: 
Unsere einzigartige Kombination aus traditionellen 
Werten und Schweizer Stärken ist das Geheimnis 

unseres langjährigen Erfolgs.

Maurice Picard - CEO Picard Angst

MedTech

Food Revolution

Structured Products

Wealth Management

ESG 
Competence Center

Commodities

Real Assets

India
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Unser Angebot

Mit dem ESG Competence Center bieten wir Ihnen eine 
Plattform, wo Sie nach Ihren Bedürfnissen entsprechen-
de ESG Module beziehen, und über die Zeit erweitern 
können, ohne den Anbieter zu wechseln. Wir vereinen 
darin das ganze Knowhow und die Erfahrung im Bereich 
der Nachhaltigkeit und unterstützen institutionelle Inves-
toren und Finanzdienstleister mit individuellen ESG-An-
lagelösungen und Services.

Die Expertise des Picard Angst ESG Competence Cen-
ter ermöglicht Ihnen, Ihre individuelle Anlagestrategie ein-
fach und flexibel mit der für Ihren Erfolg relevanten ESG-
Strategie zu kombinieren. Das Resultat können Sie als 
Mandat, Produkt oder Service beziehen. Sie bestimmen 
die Module. Wir sorgen für die erfolgreiche Umsetzung. 

Daten + Erfahrung

Eine Besonderheit ist die Kombination aus unserer 
Datenbank mit Informationen zu über 7000 Aktien und 
Obligationen sowie einer umfassenden ESG Datenbank. 
Die ESG-Daten basieren auf verlässlichen Quellen von 
angesehenen Drittanbietern sowie auf internen ESG-Kri-
terien. Dank dieser Kombination und unserem Knowhow 
und langjährigen Erfahrung unterscheiden wir uns von 
reinen ESG Datenprovidern oder -Dienstleistern. Wir ver-
stehen ESG als zusätzliche relevante Informationsquelle 
und Teil des Portfolio- und Risikomanagements, um An-
lagechancen zu erkennen und zu nutzen und Anlage-
risiken zu mindern.

Unsere ESG Services

ESG Competence Center
Modularer, skalierbarer ESG-Approach

Kontakt

Daniel Gerber

Leiter Markt Schweiz & 
Chief Sustainability Officer

Klima-Check mit Peer Vergleich

Analyse

Wir unterstützen Sie bei der datengestützten ESG-Ana-
lyse Ihres Portfolios bzw. Ihrer Strategie.

Optimierung

ESG-Score, CO2-Fussabdruck, Impact, Temperatur: 
Wir optimieren die gewünschten Dimensionen.

Berichterstattung

Wir übernehmen für Sie das ESG-Monitoring und die Be-
richterstattung in der gewünschten Form.

Overlay Mandat

Mit unserem ESG Overlay integrieren Sie ESG-Kriterien 
systematisch und risikooptimiert.

VV-Mandat

Im Rahmen von Mandaten erarbeiten wir massgeschnei-
derte individuelle ESG-Lösungen für Sie.

Office

Übertragen Sie ESG-Aufgaben im Rahmen eines Out-
sourcings teilweise oder komplett an uns.

Agnes Rivas-Nussbaumer

Senior Client Advisor 
Sustainability

Kostenloser Klimacheck

Bevor eine Anlagestrategie klimafreundlicher ausge-
richtet werden kann, macht es Sinn den heutigen ESG-
Fussabdruck zu kennen. Denn nur so weiss man, wo 
die Stellschrauben liegen und wieviel Potenzial zur kli-
mafreundlicheren Ausrichtung vorliegen. Deshalb emp-
fehlen wir unseren Kunden, zunächst eine Ist-Analyse 
durchzuführen. Innerhalb dem ESG Competence Center 
können wir in unterschiedlicher Breite und Tiefe eine sol-
che Bestandsaufnahme machen.

Wie klimafreundlich ist ihr Portfolio im Hinblick auf das 
ASIP ESG-Reporting? Wie stehen Sie im Peergroup-Ver-
gleich da? Auf einem zweiseitigen Factsheet berechnen 
wir Ihnen die wichtigsten Kennzahlen rund um den Kli-
ma Fussabdruck Ihres Portfolios. Aufgrund der positiven 
Rückmeldungen der bisherigen Teilnehmenden stärken 
wir unser Angebot rund um eine klimafreundlichere Aus-
richtung von Portfolios.

Falls Sie Interesse haben oder weitere Informationen be-
nötigen, freuen wir uns darauf, Ihre Anfragen entgegen-
zunehmen. Sie können uns gerne unter der E-Mail-Ad-
resse esgcheck@picardangst.com kontaktieren.

Klimacheck-Gesamtscore

Beim jüngsten Klimacheck nahmen 40 Teilnehmer mit 
einem Gesamtvermögen von CHF 101,6 Milliarden teil. 
Im Rahmen dieses Checks wurde ein Gesamtscore be-
rechnet, um die Position der Teilnehmer im Vergleich 
zueinander zu ermitteln. Der Klimacheck-Gesamtscore 
ist ein normalisierter Score, der die Faktoren Treibhaus-
emissionen (Scope 1, 2 und 3), fossile Brennstoffe und 
den impliziten Temperaturanstieg zusammenfasst.

Min Score Median Max Score

1.48 6.9 10

40
Teilnehmende Pensionskassen

CHF 101.6 Mia.
Gesamtvermögen
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Warum Strukturierte Produkte?

Strukturierte Produkte bieten Anpassung, Strategie, 
Zugang und Diversifikation für ein ausgewogenes 
Portfolio.

Structured Products
Unabhängig. Individuell. Je nach Marktlage.

Kontakt

Warum mit uns?

Unsere langjährige Expertise steht Ihnen zur Verfügung, 
um massgeschneiderte Lösungen für Ihre Anforderun-
gen zu entwickeln. Mit einem Ansprechpartner, der auf 
zwei Jahrzehnte Erfahrung zurückblickt, bieten wir Ihnen 
nicht nur Fachwissen, sondern auch Verlässlichkeit in 
der Umsetzung.

Unsere Unabhängigkeit von Banken ermöglicht es uns, 
objektiv und flexibel auf Ihre Bedürfnisse einzugehen. Wir 
verstehen, dass jeder Kunde einzigartig ist, und streben 
danach, individuelle Lösungen anzubieten, die perfekt 
auf Ihre Anlageziele zugeschnitten sind.
Unser Gesamtlösungspaket deckt sämtliche Aspekte ab 
– von Pricing & Execution über Dokumentation bis hin 
zum Lifecycle Management Ihrer strukturierten Produk-
te. Wir bieten nicht nur Produkte an, sondern begleiten 
Sie durch den gesamten Prozess, um sicherzustellen, 
dass Ihre Anlagen effizient verwaltet werden.

Vertrauen Sie auf unsere Erfahrung, Unabhängigkeit und 
das umfassende Gesamtpaket, um das Beste aus struk-
turierten Produkten für Ihre Finanzstrategie zu nutzen.

Risikoanpassung

Strukturierte Produkte ermöglichen eine individuelle An-
passung des Risikoprofils. Anleger können Produkte 
wählen, die ihrem Risikoappetit entsprechen, sei es ko-
servativ, ausgewogen oder spekulativ.

Massgeschneiderte Anlagestrategien

Strukturierte Produkte bieten die Möglichkeit, massge-
schneiderte Anlagestrategien zu verfolgen, die mit her-
kömmlichen Anlageprodukten nicht umsetzbar wären.

Marktzugang

Strukturierte Produkte ermöglichen Zugang zu Anlage-
märkten oder -klassen, die sonst schwer zugänglich 
sind, z.B. bestimmte Rohstoffe oder Derivate.

Ertragspotenzial

Strukturierte Produkte können in bestimmten Marktsi-
tuationen höhere Erträge als traditionelle Anlageformen 
bieten, insbesondere in flachen oder leicht negativen 
Marktlagen.

Kapitalschutz

Einige Strukturierte Produkte bieten einen Kapitalschutz, 
was bedeutet, dass das investierte Kapital bis zu einem 
gewissen Grad oder sogar vollständig am Ende der 
Laufzeit geschützt ist.

Diversifikation

Strukturierte Produkte können zur Diversifikation eines 
Portfolios beitragen, da sie oft Expositionen bieten, die 
nicht direkt mit traditionellen Aktien- oder Anleihemärk-
ten korrelieren.

Ein Ansprechpartner mit 
20 Jahren Erfahrung

(Banken-) Unabhängigkeit

Gesamtlösungspaket: 
u.a. Pricing & Execution,

Dokumentation, Lifecycle Management

20 Jahre Erfahrung

Mit uns haben Sie nicht nur einen Finanzdienstleister, 
sondern einen individuellen und persönlichen Ansprech-
partner an Ihrer Seite. Wir verstehen, dass Ihre finan-
ziellen Bedürfnisse einzigartig sind, und sind hier, um 
massgeschneiderte Lösungen zu entwickeln, die perfekt 
zu Ihnen passen. Unser breites Emittenten-Netzwerk er-
möglicht es uns, Ihnen eine Vielzahl von erstklassigen 
Produkten anzubieten. Diese Vielfalt, kombiniert mit un-
serer langjährigen Erfahrung, schafft eine solide Grundla-
ge für Ihre Finanzstrategie. Als von der FINMA reguliertes 
Unternehmen legen wir höchsten Wert auf Transparenz, 
Sicherheit und Integrität. Ihre finanzielle Sicherheit steht 
bei uns an erster Stelle.

Unsere Unabhängigkeit

Unsere (Banken)-Unabhängigkeit gibt Ihnen die Frei-
heit, innovative Wege für Ihre Finanzen zu erkunden. Von 
massgeschneiderten Lösungen über herausragende 
Platzierungskraft bis hin zur Nutzung von Marktoppor-
tunitäten - Wir gestalten gemeinsam mit Ihnen eine Fi-
nanzstrategie, die Ihre Unabhängigkeit in den Mittelpunkt 
stellt. Erkunden Sie mit uns die Möglichkeiten, die sich 
Ihnen bieten, und gestalten Sie Ihre finanzielle Zukunft
nach Ihren eigenen Vorstellungen.

Unser Gesamtlösungspaket für Ihren Erfolg

Entdecken Sie mit unserem Gesamtlösungspaket die 
umfassende Exzellenz in allen Aspekten Ihrer Finanzan-
lagen. Von Pricing & Optimierung über die reibungslose 
Abwicklung & Settlement bis zur sorgfältigen Prüfung 
der Dokumentation und dem Lifecycle Management – 
wir bieten Ihnen eine durchdachte und vollständige Pa-
lette an Dienstleistungen. Mit uns gestalten Sie nicht nur 
Ihren Finanzerfolg, sondern auch einen reibungslosen
und effizienten Ablauf, der alle Phasen Ihrer Investments 
abdeckt.

Bora Sentürk

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland
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Business Case

Rohstoffe wurden von institutionellen Anlegern erstmals 
in den Neunzigerjahren des letzten Jahrhunderts als An-
lageklasse adoptiert. In den meisten Portfolios fristen sie 
jedoch mit Ausnahme von Edelmetallen weiterhin ledig-
lich ein Nischendasein, sofern sie überhaupt Berück-
sichtigung finden. Dabei zeichnen sich Rohstoffe durch 
attraktive Eigenschaften aus, welche sie von anderen 
alternativen Anlagen positiv absetzen, und für eine opti-
mierende Portfoliobeimischung prädestinieren:

Kritische Rolle in der Energiewende

Über die letzten Jahre zeichnet sich immer klarer ab, 
dass Rohstoffen und unter diesen insbesondere Indust-
riemetallen eine zentrale und kritische Rolle als Wegbe-
reiter für die Energiewende zukommt. Die Migration von 
Verbrennungsmotoren zur Elektromobilität geht einher 

Commodities
Wegbereiter der Energiewende

Kontakt

Key Facts

Name Picard Angst All Commodity Tracker Plus / Picard Angst Energy & Metals

Anlegerkreis Privatanleger, institutionelle Anleger

Währungen USD, CHF (hedged)

Liquidität täglich

Ertragsverwendung ausschüttend

Rechtliche Struktur Vertragsrechtlicher Anlagefonds nach Schweizer Recht (KAG)

Vertriebszulassung öffentlicher Vertrieb in der Schweiz

Steuertransparenz Steuertransparenz in Deutschland

Investment Manager Picard Angst AG

Fondsleitung FundPartner Solutions (Suisse) SA

Depotbank Banque Pictet & Cie SA

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland
   

David-Michael Lincke

Head of Asset & Portfolio 
Management

Sivapriya Kumar

Senior Portfolio Manager

Shiyin Li

Portfolio Manager

mit einem massiv gesteigerten Bedarf an Metallen als 
Inputfaktor. Dies betrifft nicht nur exotische Metalle wie 
Lithium, Kobalt, Mangan etc. in der Batterieproduktion, 
sondern auch traditionelle Basismetalle wie Kupfer und 
Aluminium. 

Es ist zweifelhaft, dass der Ausbau von Minenförderka-
pazitäten und die Erschliessung neuer Vorkommen aus-
reichend rasch vonstattengehen kann, um das Entstehen 
einer expandierenden Versorgungslücke zu verhindern. 
Dies eröffnet für die kommenden Jahre die Aussicht auf 
substantielle und nachhaltige Preissteigerungen.

Anlagestrategie

Vor diesem Hintergrund bleiben direkte Anlagen in Roh-
stoffe wie auch die Aktien rohstofffördernder Unter-
nehmen attraktiv. Um das Potential aus den oben dar-
gelegten zentralen Eigenschaften der Anlageklasse 
(insbesondere in Bezug auf Diversifikationspotential und 
Inflationsschutz) vollumfänglich zu realisieren, empfiehlt 
sich allerdings eine Bevorzugung von Direktanlagen.

Picard Angst blickt auf fast zwei Jahrzehnte an Erfahrung 
in der Konzeption und Implementation von Rohstoffanla-
gestrategien für institutionelle Kunden zurück. Seit 2008 
bzw. 2012 sind die beiden breit diversifizierten Kernstra-
tegien des Hauses auch für ein breites Anlegerpublikum 
in der Form von Anlage-fonds verfügbar. 

Es lässt sich demonstrieren, dass für den langfristigen 
Anlageerfolg mit Rohstoffen ein ausgewogenes Sektor-
profil in der Portfoliokonstruktion und innerhalb der Sek-
toren eine Konzentration auf Rohstoffe mit einem vorteil-
haften Rollrenditenprofil ausschlaggebend ist. Denn der 
hohe Grad an Heterogenität in der Anlageklasse resultiert 
in einem substantiellen Renditebeitrag aus der Portfolio-
diversifikation im Zuge des periodischen Rebalancing. 
Diese zentrale Einsicht prägt die Rohstoffanlagestrate-
gien von Picard Angst und hat sich über die lange Frist in 
einer markanten Outperformance gegenüber populären 
Benchmarks niedergeschlagen.

Name Picard Angst ESG+ Key Transition Metals 

Anlegerkreis Privatanleger, institutionelle Anleger

Währungen USD

Lancierung 2024

Liquidität täglich

Ertragsverwendung thesaurierend

Rechtliche Struktur Mandat / Actively Managed Certificates (AMC)

Vertriebszulassung öffentlicher Vertrieb in der Schweiz

Investment Manager Picard Angst AG

Ertragspotential

Alternative Quelle von Renditen, welche sich über die 
lange Frist bei Wahl einer geeigneten Anlagestrategien 
durch ein aktienähnliches risiko-adjustiertes Rendite-
profil auszeichnet.

Inflationsschutz

Unter sämtlichen Anlageklassen weisen Rohstoff den 
höchsten Grad an Sensitivität gegenüber Inflation auf.

Diversifikation

Tiefe durchschnittliche Korrelation zu traditionellen An-
lageklassen (Aktien, Anleihen). Historisch hat die Beimi-
schung von Rohstoffen zu einem ausgewogenen Port-
folio einen nachhaltigen Anstieg der risiko-adjustierten 
Renditen bewirkt.

Liquidität

Im Vergleich alternativer Anlagen aussergewöhnlich hohe 
Liquidität aufgrund des Zugangs über Terminmärkte.
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Business Case

Unsere Nahrungsmittelindustrie ist hochgradig ineffizient 
und geprägt von struktureller Übernutzung natürlicher 
Ressourcen. So trägt die Agri-Food-Industrie etwa 10% 
zum globalen BIP bei, generiert dabei aber über ein Vier-
tel der Treibhaus-Emissionen, besetzt die Hälfte der be-
wohnbaren Fläche und verbraucht 70% des verfügbaren 
Frischwassers.

Diese Ineffizienz macht die Nahrungsmittelindustrie zu 
einer Quelle signifikanter externer Kosten, also Kosten 
im Zusammenhang mit Umwelt- oder Gesundheitsschä-
den, welche nicht auf dem Preiszettel unseres täglichen 
Nahrungsmittelkonsums sichtbar sind, und deshalb als 
«unsichtbare Kosten» durch die gesamte Gesellschaft 
getragen werden. In den vergangenen Jahren lässt sich 
ein zunehmender Druck beobachten, diese externen 
Kosten zu adressieren und internalisieren. 

Dieser strukturelle Wandel hin zu einer nachhaltigeren 
Nahrungsmittelindustrie ist getrieben durch das zu-
nehmende Gesundheits- und Umweltbewusstsein der 
Konsumenten, aber auch durch den wachsenden ge-

sellschaftlichen und politischen Druck. Und schliesslich 
haben die Ereignisse der letzten Zeit, von der Pandemie 
bis zu den verschiedenen Fleischskandalen, zu einer Be-
schleunigung dieser Entwicklung beigetragen. Das stellt 
die traditionell eher träge Nahrungsmittelindustrie, wel-
che dominiert wird von multinationalen Food-Konzernen, 
vor enorme Herausforderungen. Gleichzeitig tauchen 
entlang der Food-Wertschöpfungskette innovative, dis-
ruptive und agile Firmen auf, welche hervorragende In-
vestitionsmöglichkeiten bieten. 

Investitionsstrategie

Der Fonds investiert weltweit in 40-60 Unternehmen ent-
lang der Wertschöpfungsketten der folgenden wachsen-
den 6 Sub-Segmente, welche die Ineffizienz des globa-
len Agri-Food-Systems adressieren:

Name PA UCITS - Food Revolution

Währung CHF, EUR, USD

Ertragsverwendung thesaurierend

Investment Manager Picard Angst

Verwaltungsgesellschaft FundPartner Solutions (Europe) S.A

Depotbank Pictet & Cie (Europe) S.A.

Rechtliche Struktur UCITS V

Fondsdomizil Luxemburg

Startdatum 30. April 2021

Vertriebszulassung LU, DE, UK, CH, FR

Rücknahmeabschläge 0%

ESG Klassifizierung EU Artikel 8

The Food Revolution Fund
 Investieren Sie in die nachhaltige Zukunft unserer Ernährung

Kontakt

Lorena Zini

Senior Investment Manager
Food Revolution

Boris Ivankovic

Product Specialist
Food Revolution

Filip Maros

Product Specialist
Food Revolution

Key Facts

Wenn sich alle typisch amerikanisch ernährten,
bräuchten wir die Ressourcen von zwei Erden.

National Footprint Network

Elad Ben-Am

Senior Portfolio Manager
Food Revolution
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Business Case 

Die anhaltende Tiefzinsphase drängt institutionelle Inves-
torinnen und Investoren zu Anlagealternativen. Immobi-
lienanlagen spielen deshalb immer noch eine wichtige 
Rolle in der Vermögensanlage von institutionellen Anle-
gern.  

Allerdings gibt es auch bei Immobilien grosse qualitative 
Unterschiede, welche Investorinnen und Investoren zwin-
gend beachten sollten. Denn wie gut eine Liegenschaft 
rentiert, entscheidet sich anhand verschiedener Kriterien 
wie z. B. Lage, Nutzungsart und Leerstandsquote. Eine 
fundamental solide Selektion ist deshalb die wichtigste 
Voraussetzung für eine erfolgreiche Umsetzung. 

Immobilien sind langfristig eine ausgezeichnete Möglich-
keit, sichere Einnahmen und Wohlstand zu schaffen. An-
gesichts hoher Preise und steigender Baukosten sind sie 
aber auch mit Risiken verbunden. Es ist umso wichtiger 
mit erfahrenen Partnern an den richtigen Standorten und 
den richtigen Objekten von der stetigen Bevölkerungs-
zunahme, den seit Jahren tiefsten Leerständen und tiefs-
ter Bautätigkeit zu profitieren. 

Strategie 

Die Realstone Anlagestiftung bietet seit 2020 eine Immo-
bilien Anlagegruppe an: Die Realstone Wohnimmobilien 
Schweiz (RIRS). Ihre Strategie besteht darin, in haupt-
sächlich Wohnliegenschaften zu investieren, wenn mög-
lich mit Verdichtungspotenzial, in den urbanen Zentren 
der Schweiz und ihren Agglomerationen, im Genfersee-
bogen und im Mittelland, mit einem Ziel von 80% in der 
Westschweiz.

Real Assets
Anlagegruppe Realstone Wohnimmobilien Schweiz (RIRS) 

Kontakt

Key Facts

Fokus

Die Realstone Wohnimmobilien Schweiz (RIRS) setzt 
konsequent ihren direkten Investitionsfokus auf städti-
sche Zentren der Schweiz und deren Agglomerationen. 
Dabei legt die Gruppe Realstone besonderen Wert auf 
Standorte mit hohen Mietreserven, um langfristig stabile 
Erträge zu gewährleisten. 

Ihre Strategie geht über den reinen Erwerb von Immo-
bilien hinaus – das Wohlbefinden ihrer Mieter steht im 
Mittelpunkt ihrer Überlegungen. Um dies zu erreichen, 
setzt die Gruppe Realstone auf ein aktives Management 
und innovative Technologien. Durch diese Herange-
hensweise möchte sie nicht nur qualitativ hochwertigen 
Wohnraum bieten, sondern auch sicherstellen, dass die 
Bedürfnisse und Anliegen ihrer Mieter effektiv adressiert 
werden. 

Der Einsatz moderner Technologien ermöglicht nicht nur 
eine effiziente Bewirtschaftung ihrer Immobilien, sondern 
fördert auch nachhaltige und zukunftsorientierte Wohn-
konzepte. Ihr Ziel ist es, nicht nur Wohnraum zu schaffen, 
sondern auch lebendige Gemeinschaften, in denen sich 
ihre Mieter wohl und zuhause fühlen. Diese ganzheitliche 
Strategie bildet das Fundament für den langfristigen Er-
folg und die Werthaltigkeit ihrer Wohnimmobilieninvesti-
tionen in ausgewählten Schlüsselregionen der Schweiz. 

 

 

Christoph Beck

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland

Stiftung Realstone SA

Anlagegruppe Immobilien 

Investment Manager Realstone SA, Lausanne

Strategie 
Die AST investiert hauptsächlich in 
Wohnliegenschaften, wenn möglich mit Verdichtungspotential. Ziel 80%  Westschweiz. 

Fokus

Dabei liegt der Fokus auf den städtischen Zentren der Schweiz und ihre Agglomertationen, am 
Genferseebogen und im Mittelland, wenn möglich mit hohen Mietreserven. Das Wohlbefinden der 
Mieter steht im Mittelpunkt. Dies wird durch ein aktives Management und den Einsatz innovativer 
Technologien erreicht.

Anzahl Holdings 
(Liegenschaften) 

>25 

Währung CHF

Lancierung Dezember 2019

AuM CHF >300 Mio. 

TER (ISA GAV) per Q3 23 0.65% 

Reporting Quartalsweise

Zeichnung offen - aufgrund interessanter Pipeline / Kapitalabruf innert 2-3 Monate  

Mindestzeichnung CHF 1 Mio. 

Rücknahme Jährlich per 31.12. mit 12 Monaten Vorankündigung

Ausgabeaufschlag 0.60% 
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Business Case 

Der wachsende Infrastrukturbedarf in der Schweiz und in 
Europa bietet interessante Anlage-Chancen.  

Viele Länder werden in den kommenden Jahren ihre 
Infrastrukturen erneuern oder ausbauen müssen. Allein 
in der DACH-Region steigt der Investitionsbedarf in Ba-
sisinfrastruktur und nachhaltige Energieversorgung bis 
2025 auf über CHF 300 Mrd. Direkte Infrastrukturinves-
titionen garantieren das Funktionieren einer Volkswirt-
schaft und sind gleichzeitig eine attraktive Anlageklasse 
mit stabilen Renditen und Ausschüttungen. 

Institutionelle Anleger können am steigenden Infrastruk-
turbedarf partizipieren und profitieren von den attraktiven 
Diversifikationseigenschaften und den stabilen Erträgen 
der Anlageklasse.  

Strategie 

Die strategischen Schwerpunkte der Anlagegruppe In-
frastruktur der AVENIRPLUS liegen auf den Bereichen 
Verkehr, Versorgung und Entsorgung. Die Anlagegruppe 
verteilt die Investitionen auf mindestens 10 Infrastruk-
turanlagen. 90% der Anlagen werden gegenüber dem 
Schweizer Franken permanent abgesichert.  

Maximal 40% der Investitionen werden in Greenfield-An-
lagen getätigt. Das gesamte Infrastrukturportfolio ist auf 
Nachhaltigkeit ausgerichtet. Zentrale Elemente sind da-
bei der Transport (Schienenverkehr) und die Versorgung 
durch erneuerbare Energiequellen 

Real Assets
Anlagegruppe AVENIRPLUS Infrastruktur 

Kontakt

Key Facts

Investments 

Zusammen mit der Reichmuth & Co Investment Manage-
ment AG werden die Gelder direkt in Infrastrukturanlagen 
mit einem strategischen Anteil von 50% Schweiz inves-
tiert (ausschliesslich Westeuropa). Co-Investments wer-
den nur ausnahmsweise berücksichtigt.  

Reichmuth & Co Investment Management AG hat in den 
vergangenen 12 Jahren eine Infrastruktur-Plattform mit 
über CHF 2 Mia. verwaltetes Vermögen mit rund 70 In-
vestoren und 23 Infrastruktur Experten aufgebaut. Das 
Team konzentriert sich auf Projektarten wie «Einmalige 
Investition» und «skalierbare Investitionen» in der Grös-
senordnung von CHF 5-10 Millionen Eigenkapital. 

 Folgende Vorteile resultieren für Investoren:

•	 Reichmuth & Co Investment Management AG  als 
starker und erfahrener Partner 

•	 Stabile Renditen und gut prognostizierbare Cash-
flows 

•	 Vierteljährliche Liquidität – nicht closed-end 

•	 Tiefe Korrelation mit den Finanzmärkten 

•	 Partieller Inflationsschutz 

•	 Das gesamte Infrastrukturportfolio wird auf Nachhal-
tigkeit ausgerichtet  

•	 Total erwartet TER bei rund 1% nach Aufbauphase 

 

Christoph Beck

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland

Stiftung AVENIRPLUS 

Anlagegruppe Infrastruktur

Investment Manager 
Investas, Bern 
Reichmuth & Co, Luzern

Strategie 
Die AST investiert direkt in Infrastrukturanlagen, vorzugsweise in der Schweiz und ausschliesslich 
in Westeuropa

Fokus

Schwerpunkte liegen auf den Bereichen Verkehr, Versorgung und Entsorgung. Diese werden di-
versifiziert in mindestens zehn Portfolio-Gesellschaften investiert. Das gesamte Portfolio wird auf 
Nachhaltigkeit ausgerichtet. 90% der Anlagen werden gegenüber dem Schweizer Franken per-
manent abgesichert. Maximal 40% der Investitionen werden in Greenfield-Anlagen getätigt. 

Anzahl Holdings 
(Portfolio Companies, Hypotheken) 

Portfolio im Aufbau

Fremdfinanzierungsquote Kein Leverage auf Stufe AST 

Währung CHF

Lancierung Januar 2021

AuM Investiert CHF >25 Mio. (commited 50 Mio.) 

TER (KGAST) per Dez. 23 0.83% 

Reporting Quartalsweise

Zeichnung offen - aufgrund interessanter Pipeline / Kapitalabruf innert 2-3 Monate  

Mindestzeichnung CHF 100'000 

Rücknahme Lock-Up 4 Jahre / Quartalsweise (5% NAV per p.q, 10% p.a.)

Ausgabeaufschlag 1.20% (davon 0.2% Verwässerungsschutz zu Gunsten der Anlagegruppe) 

Rückgabeaufschlag 2% zu Gunsten der Anlagegruppe
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Business Case 

Die anhaltende tiefen Zinsen drängt institutionelle Inves-
torinnen und Investoren zu Anlagealternativen. Immobi-
lienanlagen spielen deshalb immer noch eine wichtige 
Rolle in der Vermögensanlage von institutionellen Anle-
gern.  

Allerdings gibt es auch bei Immobilien grosse qualitative 
Unterschiede, welche Investorinnen und Investoren zwin-
gend beachten sollten. Denn wie gut eine Liegenschaft 
rentiert, entscheidet sich anhand verschiedener Kriterien 
wie z. B. Lage, Nutzungsart und Leerstandsquote. Eine 
fundamental solide Selektion ist deshalb die wichtigste 
Voraussetzung für eine erfolgreiche Umsetzung. 

Immobilien sind langfristig eine ausgezeichnete Möglich-
keit, sichere Einnahmen und Wohlstand zu schaffen. An-
gesichts hoher Preise und steigender Baukosten sind sie 
aber auch mit Risiken verbunden. Es ist umso wichtiger 
mit erfahrenen Partnern an den richtigen Standorten und 
den richtigen Objekten von der stetigen Bevölkerungs-
zunahme, den seit Jahren tiefsten Leerständen und tiefs-
ter Bautätigkeit zu profitieren. 

Real Assets
Anlagegruppe AVENIRPLUS Immobilien Key Facts

Strategie 

Die Anlagegruppe Immobilien der AVENIRPLUS inves-
tiert in Immobilienwerte der ganzen Deutschschweiz mit 
Fokus Bern unter Wahrung des Grundsatzes der aus-
gewogenen Risikoverteilung. 

Mittels einer breiten Diversifikation werden die Chancen 
und Risiken des schweizerischen Immobilienmarktes ge-
samtheitlich abgedeckt. Es werden Standorte in Städ-
ten, Agglomerationen und aufstrebenden Gemeinden 
bzw. an Verkehrs-knotenpunkten mit öffentlichem Ver-
kehr bevorzugt. Schwergewichtig investiert die Anlage-
gruppe in Wohnliegenschaften.  

Ergänzend und aus Diversifikationsgründen sind auch 
Investitionen in kommerziell oder gemischt genutzte Im-
mobilien vorgesehen. Es wird ein durchschnittliches An-
lagevolumen zwischen CHF 5–20 Mio. angestrebt.  

Investments 

Für das Asset Management der Anlagegruppe sind die 
Immobilienspezialisten der Investas AG mit langjähriger 
Erfahrung im aktiven Portfoliomanagement verantwort-
lich. Sie profitieren von ihrer hervorragenden Vernetzung 
in der Hauptstadtregion Bern und im Espace Mittelland 
und fokussieren sich auf Investitionen in Core-Plus/Value 
Add-Liegenschaften in der Region Bern. 

 

Stiftung AVENIRPLUS 

Anlagegruppe Immobilien

Investment Manager Investas AG, Bern

Strategie 
Die AST investiert in Immobilienwerte der ganzen Schweiz mit Fokus Espace Mittelland. 
Kauf von Bestandesimmobilien, Finanzierung von Neubau- und Sanierungsprojekten

Fokus

Dabei werden Standorte in Städten, Agglomerationen und aufstrebende Gemeinden bzw. Ver-
kehrsknotenpunkte mit öffentlichem Verkehr bevorzugt. Schwergewichtig investiert der Fonds 
in Wohnliegenschaften. Ergänzend und aus Diversifikationsgründen sind auch Investitionen in 
kommerziell genutzte Immobilien vorgesehen.  

Währung CHF

Lancierung November 2016

AuM CHF >180 Mio. 

TER (ISA GAV) per Nov. 23 0.71%

Reporting Monatlich

Zeichnung offen - aufgrund interessanter Pipeline / Kapitalabruf innert 2-3 Monate  

Mindestzeichnung CHF 100‘000

Rücknahme Quartalsweise / max. 12 Monate Vorankündigung

Ausgabeaufschlag 1.20% (davon 0.2% Verwässerungsschutz zu Gunsten der Anlagegruppe) 

Kontakt

Christoph Beck

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland
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Business Case 

Schweizer Hypotheken werden bei institutionellen Anla-
geportfolios als attraktive Anlagealternative mit vergleich-
barer Sicherheit für Obligationen in CHF eingesetzt. Die 
Verfallsrendite von Schweizer Hypotheken mit 10-jähri-
ger Laufzeit ist historisch betrachtet rund ein Prozent-
punkt höher als jene von 10-jährigen Schweizer Staats-
anleihen. Bei Investitionen in Hypotheken kann also eine 
Mehrrendite abgeschöpft werden.

Zudem tragen Hypotheken zur Diversifikation der Port-
folios und damit zu deren Stabilität bei. Aufgrund des 
anhaltenden tiefen Zinsniveaus und der etwas höheren 
erwarteten Rendite steigern sie somit die Effizienz der 
Portfolios. 

Strategie 

Die Anlagegruppe AVENIRPLUS Hypotheken investiert 
hauptsächlich in grundpfandgesicherte Kredite im ers-
ten Rang mit einem Schwerpunkt im Espace Mittelland. 
Zu deren Besicherung dienen Mehrfamilienhäuser, Ge-
schäftshäuser (inkl. Hotels und industrielle Objekte), Ein-
familienhäuser, Stockwerk- und Miteigentum oder Bau-
land für entsprechende Objekte.  

Mit der Anlagegruppe Hypotheken nutzt die AVENIR-
PLUS Anlagestiftung zudem die Möglichkeiten ihr Netz-
werk, Hypothekarnehmerinnen und Investoren (Pensi-
onskassen) zusammenzubringen, um beide Parteien von 
den Vorzügen einer Anlagestiftung profitieren zu lassen.

Real Assets
Anlagegruppe AVENIRPLUS Hypotheken Key Facts

  
Investments 

Bei der Kreditvergabe darf maximal 65% des Verkehrs-
wertes der Immobilien belehnt werden. Zulässige Hy-
pothekarkredite können als Direktkredite oder als Be-
teiligung an kollektiven Anlagen gehalten werden. Die 
Anlagestiftung verfolgt das Ziel, einen angemessenen 
Ertrag in Schweizerfranken zu erzielen, unter grösstmög-
licher Qualität der Hypotheken. Dazu gehört, dass jeder 
Hypothekarnehmer bekannt ist. Zusätzlich ist das ge-
samte Hypothekarportfolio gegen Erdbeben versichert.  

Damit bietet die AVENIRPLUS ihren Kunden eine erst-
klassige Alternative gegenüber Obligationen. 

Was die Bewertung betrifft, basiert sie auf einem rollie-
renden Durschnitts-Swap. Entsprechend werden die 
Zinsbewegungen geglättet, was vor allem bei steigen-
den Zinsen ein Vorteil ist.

Stiftung AVENIRPLUS 

Anlagegruppe Hypotheken 

Investment Manager Investas AG, Bern

Strategie 
Die AST investiert hauptsächlich in grundpfandgesicherte Kredite im ersten Rang mit einem 
Schwerpunkt im Espace Mittelland 

Fokus

Zur Besicherung dienen Mehrfamilienhäuser, Geschäftshäuser (inkl. Hotels und industrielle Objek-
te), Einfamilienhäuser und Stockwerk- und Miteigentum oder Bauland. Bei der Kreditvergabe darf 
maximal 65% des Verkehrswertes der Immobilien belehnt  
werden. 

Anzahl Holdings 
(Portfolio Companies, Hypotheken) 

>100 

Währung CHF

Lancierung September 2016 

AuM CHF >180 Mio. 

TER (ISA GAV) per Nov. 23 0.50% 

Reporting Monatlich

Zeichnung Monatlich 

Rücknahme Voravisierung 1. Bankwerktag des Vormonats

Ausgabeaufschlag 0.25% 

Rückgabeaufschlag 0.25% 

Kontakt

Christoph Beck

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland
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Business Case

Die Industrie für medizintechnische Geräte wird haupt-
sächlich von grossen strategischen Marktteilnehmern 
dominiert, insbesondere im florierenden kardiovaskulä-
ren Segment. Diese Unternehmen verfügen über starke 
Vertriebskapazitäten und verlassen sich auf die Innova-
tionen der dynamischeren und agileren Start-Up-Un-
ternehmen. Die grossen strategischen Marktteilnehmer 
sind in der Regel finanziell gesund und setzen auf Inno-
vation als treibende Kraft für ihre strategischen Wachs-
tumsinitiativen. Um dieses Ziel zu erreichen, müssen sie 
hochwertige Unternehmen wie die unsrigen erwerben. 

Die MedTech-Branche wird wahrscheinlich einen gros-
sartigen Vintage für ihre aktuellen Start-Ups hervorbrin-
gen. Es handelt sich um eine Branche, die nicht beson-
ders anfällig für Zinsschwankungen ist, und dennoch 
haben sich die oben erwähnten grossen Strategen im 
letzten Zyklus in erster Linie auf positive Cashflows kon-
zentriert und sich von ihren unbeliebtesten Projekten ge-
trennt. Das ist ein hervorragendes Investitionsumfeld für 
uns.

Investitionsstrategie
 
Unsere Strategie basiert auf der Partnerschaft mit Shi-
famed, einem Innovationszentrum für Medizintechnik 
im Silicon Valley. Durch Zugang zu Shifameds Portfo-
liounternehmen investieren wir primär in wegweisende 
medizinische Produkte, die klinische Standards verbes-
sern und das Leben von Patienten beeinflussen. Mit Shi-
fameds eindrucksvoller Erfolgsbilanz von 6 Exits aus 6 
Ventures stärken wir unsere Position. Unsere Strategie 
ruht auf 3 Alleinstellungsmerkmalen (USP):

1.	 Fast Follower (vs. Pionier): Wir verfolgen eine Fast 
Follower Strategie, um Risiken zu mindern und In-
novationen auf etablierten Märkten voranzutreiben, 
indem wir bestehende medizinische Geräte durch 
Miniaturisierung und Datenintegration verbessern – 
einschliesslich der Integration von Sensoren.

The PA MedTech Venture Capital Fund II
Zugang zu erfolgreichen MedTech-Startups im Silicon Valley

Kontakt

Peter Pilavachi

Senior Portfolio Manager 
MedTech VC

Key Facts

2.	 Wachstumsstrategie: Wir investieren in hochwach-
sende Branchen, wie zum Beispiel im Bereich der 
Kardiologie, mit dem Ziel, qualitativ hochwertige 
Produkte zu entwickeln. Dies dürfte dazu führen, 
dass mehrere strategische Akteure um den Er-
werb unserer Portfoliounternehmen konkurrieren. 

3.	 Effizientes Due-Diligence-Modell: Shifameds erfolg-
reiches Due-Diligence-Modell, das Marktanalysen, 
klinische Analysen, Technologieanalysen, Analysen 
von Key Opinion Leaders (KOLs), Wettbewerbsana-
lysen und IP-Analysen umfasst, wird durch eine ma-
kellose Erfolgsbilanz untermauert. Dies wird durch 
unsere eigene unabhängige Due Diligence, die von 
unserem Investitionsausschuss durchgeführt wird, 
bestätigt.

 

Performance

Der erste Fonds ist seit November 2023 vollständig in-
vestiert. Der nächste logische Schritt besteht darin, mit 
unserem zweiten Fonds fortzufahren: Der PA MedTech 
VC Fund II. Shifamed hat eine hervorragende Erfolgs-
bilanz mit 6 erfolgreichen Exits aus 6 Projekten, einem 
4,7-fachen Multiple und einer durchschnittlichen Laufzeit 
von weniger als 5 Jahren für externe Investoren.

Key Take Aways

Durch Picard Angst erhalten Investoren Zugang zu in-
novativen Chancen. In den letzten Jahren hat Shifamed 
- mit unserer Unterstützung - beträchtliche Summen auf-
gebracht: 83 Mio. USD 2021, 116 Mio. USD 2022, 171 
Mio. USD 2023. Wir setzen auf kontinuierliche Unterstüt-
zung bestehender Investitionen und Neueinstiege. Die-
se Mittel erleichtern zusätzliche Investitionen in klinische 
Daten, steigern den Wert unserer Portfoliounternehmen 
und reduzieren das Risiko für strategische Käufer. Wir 
setzen auf einen positiven Trend mit Fund II ab 2024.

Name The PA MedTech Venture Capital Fund

Anlegertyp Professionelle / Institutionelle Anleger (Well-Informed Investors)

Fondsgrösse USD 50 - 100 Mio. 

Minimale Erstzeichnung USD 150‘000

Management-Gebühr 2% p.a.

Performance-Gebühr 20%

Investitionskriterien Grosser Medizinmarkt / Fast Follower Opportunity

Stadium Frühphase / Pre-Revenue

Fondslaufzeit 5 Jahre + 1 + 1

Investment Manager Picard Angst

Management Company NS Partners (Lux)

Fund Custodian UBS (Lux)

Rechtliche Struktur Luxembourg Reserved Alternative Investment Fund (RAIF)

Zulassung
Für institutionelle Investoren in Luxemburg, der Schweiz und der EU zugelassen 
(spezifische Zuständigkeitsbereiche auf Anfrage genehmigt).

David-Michael Lincke

Head of Asset & Portfolio 
Mangement



2322

Business Case

Auf dem indischen Markt, der ein bemerkenswertes 
Wachstumspotenzial aufweist, zeichnen sich zahlreiche 
interessante Möglichkeiten ab. Die Projektpipeline ist gut 
gefüllt mit vielversprechenden Projekten, und das Team 
ist hoch motiviert, diese Chancen zu nutzen. Es wird an-
gestrebt, neue Vermögenswerte zu erwerben und die 
Präsenz in diesem dynamischen Markt strategisch aus-
zubauen, um dem Aufwärtstrend und den vielverspre-
chenden Aussichten gerecht zu werden.

Ziel und Strategie des Fonds
 
Der India Real Estate Opportunity Fund konzentriert sich 
auf Investitionen in Immobilienprojekte an erstklassigen 
Standorten in den wichtigsten Städten Indiens mit an-
fänglichem Schwerpunkt auf attraktiven Gelegenheiten 
in Mumbai, Pune und Bangaluru. Hauptziel des Fonds 
ist es, hochwertige Immobilienprojekte an erstklassigen 
Standorten zu erwerben und diese zu hochwertigen 
Wohnimmobilien für Kunden mit hohem Einkommen zu 
entwickeln. Der Fonds kann auch in attraktive Gewerbe-
projekte investieren mit dem Ziel, diese nach Fertigstel-
lung mit attraktiven Renditen zu veräußern. Die erwor-
benen Projekte werden in Partnerschaft mit führenden 
indischen Immobilienentwicklern und Baupartnern wie 
L&T, Oberois und Shapoorji Pallonji entwickelt. Es wird 
erwartet, dass jedes Projekt innerhalb von zwei bis drei 
Jahren nach dem Erwerb fertiggestellt sein wird. 

Struktur

Die Gesellschaft wurde am 26. September 2018 als 
Société Anonyme nach dem Recht des Grossherzog-
tums Luxemburg auf unbestimmte Zeit gegründet und 
gilt als offene Investmentgesellschaft mit variablem Ka-
pital - Fonds d‘investissement Alternatif Réservé. Die 
Gesellschaft erfüllt die Voraussetzungen eines AIF. Das 
Gesellschaftskapital muss dem Nettovermögen der Ge-
sellschaft entsprechen.

Entwicklungsprojekte in der Pipeline
 
Der Grundstückserwerb in Santacruz-Bandra, Mumbai, 
wurde erfolgreich abgeschlossen. Die Entwicklungsar-
beiten haben begonnen, und ein angesehener Architekt 
wurde beauftragt. Zudem haben wir eine unverbindliche 
Vereinbarung für den Erwerb und die Entwicklung eines 
weiteren Grundstücks in der Region Bandra West un-
terzeichnet. Die Due-Diligence-Prüfung befindet sich in 
einem fortgeschrittenen Stadium, und die Abgabe eines 
endgültigen Angebots wird erwartet. Derzeit evaluieren 
wir eine Projektpipeline im Wert von 550 Mio. USD, die 
Projekte in Mumbai, Pune und Bengaluru umfasst.

India Real Estate Opportunity Fund (RAIF)
Immobilienprojekte an erstklassigen Standorten in Indien mit attraktiven Renditen

Kontakt

Key Facts

Name India Real Estate Opportunity Fund

Anlageklasse Immobilien International

Strategie Development (Wohnimmobilien)

Rechtsform SICAV Luxemburg

Struktur des Fonds RAIF

Revisionsstelle Ernst & Young AG

Depotbank European Depositary Bank SA

Bewertungsexperten CBRE, Duff & Phelps, JLL

Fondsmanager Waystone

Anlageberater Seraina Invest Advisors

Laufzeit 5 + 2 Jahre (closed-end bis 2028)

Gewinnbehandlung Kumulierend

Rechnungsjahr April - März

Schätzung des beizulegenden 
Zeitwerts

Jährlich

Fremdfinanzierungsquote max. 50%

Fondswährung USD (USD x INR Hedged)

Ziel-IRR 15% p.a.v

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland

David-Michael Lincke

Head of Asset & Portfolio 
Mangement
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Business Case 

Die Vereinigten Arabischen Emirate (VAE) werden seit 
langem als internationales Buchungszentrum für Private-
Banking-Vermögen genutzt, hauptsächlich aus Diversi-
fizierungsgründen. In den letzten 15 Jahren ist das in den 
VAE verbuchte Vermögen exponentiell gewachsen. 

Die lokalen Geschäftsbanken waren jedoch nicht in der 
Lage, ein solides Private-Banking-Angebot aufzubauen, 
während die grossen internationalen Banken der Ansicht 
waren, dass die Grösse nicht ausreichte, um die Kosten 
für ein komplettes Buchungszentrum zu rechtfertigen. 

Diese Kombination ermöglichte es kleineren Unterneh-
men, in diesen Markt einzutreten. Picard Angst MEA 
(PAMEA) verfügt über eine CAT3A Broker-Dealer-Lizenz 
des DIFC, die es uns ermöglicht, neben anderen lizen-
zierten Tätigkeiten auch die Verwahrung, Verwaltung und 
Kontrolle von Kundenvermögen zu übernehmen. Damit 
können Kunden direkt bei PAMEA aufgenommen und 
ihr Vermögen ähnlich wie bei einer Privatbank verwalten 
lassen.

Der Hauptunterschied besteht darin, dass PAMEA keine 
Bilanz erstellt und daher mit einer Reihe von erstklassi-
gen globalen Depotbanken zusammenarbeitet, um die 
Vermögenswerte der Kunden unterzuverwahren.

Wealth Management Dubai

Umfassendes Angebot an Private Banking Dienstleistungen

Kontakt

Key Facts

Strategie 

Mit einem verwalteten Vermögen von rund 1 Milliarde ist 
PAMEA einer der führenden Anbieter im Dubai Internati-
onal Financial Centre (DIFC) und in der Finanzlandschaft 
der Vereinigten Arabischen Emirate (VAE). 

PAMEA bietet einer internationalen Kundschaft, die ihr 
Vermögen in den Vereinigten Arabischen Emiraten an-
legen möchte, ein umfassendes Angebot an Private 
Banking Dienstleistungen an. Das Angebot geht über 
traditionelle Finanzlösungen hinaus und bietet einen 
ganzheitlichen Ansatz in der Vermögensverwaltung an, 
der auf die Bedürfnisse und Präferenzen einer internatio-
nalen Kundschaft zugeschnitten ist. 

Ziel ist es, den Kunden Zugang zu einer breiten Palet-
te von Bankprodukten, Anlagemöglichkeiten und Bera-
tungsdienstleistungen zu bieten.

Key Take Aways

PAMEA bietet eine spezielle Diversifizierungsstrategie 
für Kunden, die einen Teil ihres Vermögens in den VAE 
anlegen möchten und dabei die gleichen hochwertigen 
Produkte und Dienstleistungen erhalten möchten, die 
sie von internationalen Märkten gewohnt sind.

Der Ansatz kombiniert globale Expertise mit einem 
massgeschneiderten Verständnis der Finanzlandschaft 
der VAE.

 

 

Oliver Ansingh

Head of Wealth Management

Gavin Helms

Senior Client Advisor 
Wealth Management

Picard Angst MEA

Rechtsprechung Dubai International Financial Center (DIFC)

Aufsichtsbehörde Dubai Financial Services Authority (DFSA)

DIFC Register https://www.difc.ae/public-register/picard-angst-mea-limited/

DFSA Register https://www.dfsa.ae/Public-Register/Firm 

Regulatorischer Rahmen http://dfsa.complinet.com/

Gegründet 2014

Rechtssystem Common Law

Rekurs DIFC-Gerichte

AuM USD 800 Mio. 

Interne Revisionsstelle PKF

Externe Revisionsstelle BDO

Picard Angst MEA Limited 
Unit S2008 Floor-20 
Emirates Financial Towers 
UAE-506935 Dubai
 
+971 (0)4 3785 111 
www.picardangst.ae
 
Picard Angst MEA Limited is regulated by the Dubai Financial 
Services Authority.
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Ansprechpartner

Team Schweiz

Daniel Gerber

Leiter Markt Schweiz & 
Chief Sustainability Officer

+41 55 290 50 16
daniel.gerber@picardangst.com

Agnes Rivas-Nussbaumer

Senior Client Advisor 
Sustainability

+41 55 290 50 36
agnes.rivas@picardangst.com

Christoph Beck

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

+41 55 290 50 21
christoph.beck@picardangst.com

Murielle Marascio

Client Advisor Market 
Switzerland

+41 55 290 50 18
murielle.marascio@picardangst.com

Bora Sentürk

Senior Client Advisor Market 
Switzerland

+41 55 290 50 28
bora.sentuerk@picardangst.com

pas_ch@picardangst.ch

+41 55 290 50 00 

www.picardangst.ch

Legal Disclaimer:

Die Picard Angst AG (Picard Angst) ist eine Aktiengesellschaft nach schweizerischem Recht und untersteht als Verwalterin von Kollektivvermögen gemäss Art. 2, 24 ff. des Schweizerischen Finanzinstituts-
gesetzes (FINIG) der eidgenössischen Finanzmarktaufsicht - FINMA. Bei den obigen Informationen handelt es sich um Werbe- oder Marketingmitteilungen. Diese Informationen wurden ausschliesslich zu 
Diskussionszwecken erstellt. Die Informationen stammen aus Quellen, die Picard Angst für zuverlässig hält. Picard Angst übernimmt jedoch keine Gewähr für die Richtigkeit und Vollständigkeit der Infor-
mationen. Es handelt sich nicht um ein Angebot zum Kauf der beschriebenen Finanzinstrumente oder zum Abschluss einer Vereinbarung im Hinblick auf die beschriebenen Dienstleistungen. Weder Picard 
Angst noch einer ihrer leitenden Angestellten oder Mitarbeiter fordern zu irgendwelchen Handlungen auf der Grundlage dieser Informationen auf. Die endgültigen Bedingungen und Konditionen sind Gegen-
stand weiterer Diskussionen und Verhandlungen. Diese Informationen beschreiben nicht vollständig die Vorteile und Risiken der dort benannten Finanzinstrumente und werden, falls es zu einer Transaktion 
kommt, durch die endgültige rechtliche Dokumentation ersetzt. Diese Informationen sind ausschließlich für professionelle und institutionelle Kunden im Sinne von Art. 4 Abs. 3 und 4 des schweizerischen 
Finanzdienstleistungsgesetzes (FIDLEG). Dieses Material darf nicht als Anlage-, Finanz-, Strategie-, Rechts-, Regulierungs-, Buchhaltungs- oder Steuerberatung ausgelegt werden. Es berücksichtigt nicht 
die besonderen Anlageziele, die finanzielle Situation oder die Bedürfnisse von einzelnen professionellen oder institutionellen Kunden.  Kein Teil dieses Materials darf ohne vorherige schriftliche Zustimmung (i) 
kopiert, fotokopiert oder in irgendeiner Form vervielfältigt werden oder (ii) weiterverbreitet werden.
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Bahnhofstrasse 13-15

CH-8808 Pfäffikon

www.picardangst.ch




